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一、少儿英语培训机构的市场前景1

1.社会重视度

少儿英语教育的低龄化趋势早已显现。2001 年，教

育部发布《教育部关于积极推进小学开设英语课程的指

导意见》，规定学校从小学三年级开始开设英语课程 [2]，

英语课程开设时间由原先的初中一年级提前至小学三年

级。这一政策的实施标志着英语教育的重要性在基础教

育阶段得到了显著提升。近年来，部分幼儿园甚至开展

“中英双语”教学，尤其是在经济发达地区，这种教育模

式更为普遍。以福州仓山区为例，不少幼儿园已开设双语

课程，吸引了大量家长的关注和认可。与此同时，家长对

英语学习的重视度还体现在课外培训的投入上。根据调查

数据显示，福州地区的家长每年在英语培训上的花费在所

有课外培训项目中占比最高。值得注意的是，在“双减”

政策实施之后，课外英语培训的需求不减反增，原因在于

许多家长希望通过课外辅导弥补学校教育的不足。因此，

少儿英语培训在福州乃至全国范围内呈现出持续增长的强

劲发展势头，成为教育市场中备受瞩目的领域之一。

2.市场细分与竞争格局

少儿英语培训市场可以根据年龄段、教学目标和课

程内容进行细分。比如，针对 3-6 岁幼儿的英语启蒙课

程，注重语言环境的营造和兴趣的培养；而针对 7-12 岁
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少儿的课程则更偏向于语言能力的提升和应试教育的需

求。不同机构在课程设计和教学方法上的差异形成了市

场竞争的多样化局势。

目前，福州少儿英语培训市场的竞争较为激烈。一

方面，全国知名品牌如新东方、英孚教育等，以其丰富

的教学经验、强大的品牌影响力和完善的课程体系，在

市场中占据了较大的份额；另一方面，本地化的小型培

训机构凭借灵活的课程设置、贴近需求的服务模式以及

相对较低的收费标准，吸引力部分家长的关注。这些机

构在师资力量、课程设计和教学环境等方面各具特色 [3]，

但同时存在品牌知名度不高和教学质量参差不齐等问题。

这种竞争格局一方面为英语专业毕业生进入市场提供了

机会，另一方面也对他们的创新能力和资源整合能力提

出了更高的要求。

此外，随着在线教育的兴起，少儿英语培训市场的

竞争格局也在发生变化。许多家长开始选择在线英语课

程，如 VIPKID、伴鱼等，为家长和学术提供了更加灵活

的选择。对于毕业生而言，如何正在市场细分与竞争格

局中找到自己的定位，是一个需要深入思考的重要问题。

二、英语专业毕业生的创业前景

英语作为全球应用最广泛的语言之一，其重要性不

言而喻。福州作为一座历史悠久的沿海城市，凭借港口

优势和外贸的快速发展，对外语人才的需求不断增加。

这种需求不仅体现在外贸领域，也体现在少儿英语培训

市场的蓬勃发展中，为英语专业毕业生提供了大量就业

和创业机会。

福州市政府近年来出台了一系列支持大学生创业的

政策，包括创业资金扶持、税收优惠和创业辅导等，为
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摘　要：随着社会发展，社会对于少儿英语培训的重视度越来越高，所需要的英语教培人员也越来越多，而英语专

业毕业生恰恰具备了专业知识技能和职业技能，从而拥有较强的市场竞争力。根据英语专业的特点，全方位考虑英

语专业毕业生进入少儿英语培训市场的可行性条件，分析并指出英语专业毕业生自主创业的风险与应对措施，为英

语专业毕业生提供一条就业路。
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英语专业毕业生提供了良好的创业环境。例如，“大学生

创业专项扶持计划”为符合条件的毕业生提供资金支持，

缓解创业初期的资金压力，此外，福州市设立了多个大

学生创业园区，为毕业生提供低成本的办公场所和资源

共享平台。这些政策和资源为英语专业毕业生在福州五

区八县的少儿英语培训市场中创业提供了强有力的保障，

使其能够根据区域特点选择合适的切入点，在实现个人

价值的同时，为社会创造更多优质的教育资源。

三、英语专业毕业生的创业模式研究

1.市场现状及需求

根据中国知网调查发现，从 2020 年到 2023 年 6 月关

于“英语培训”关键字的研究论文共有 126 篇，其中关

于“少儿英语”关键字眼的研究论文达到 78 篇，显示出

社会对少儿英语的高度关注。

近年来，福州的少儿英语培训市场在市辖区和县级

行政区域呈现出显著的区域差异化特点。例如，市中心

汇聚了大量优质的教育资源和高端培训机构，其课程内

容更倾向于语言能力的全面提升和国际化视野的培养，

主要面向经济条件较好的家庭。而在人口密集、商业繁

荣的市辖区，成为实用性和性价比导向的培训机构的主

要布局区域，课程设置以满足家长的影视需求为主，与

此同时，少儿英语培训市场正在逐步扩大，尤其是在新

建社区和住宅周边，培训机构的需求显著上升。此外，

福州的县级行政区域也展现出独特的市场特点，家长对

少儿英语教育的重视程度较高，培训机构的数量和规模

也在逐步增加，这些区域的市场潜力正在逐步显现。这

就为英语专业毕业生提供了多样化的创业选择，使其能

够根据自身的资源和能力选择适合的市场切入点。

2.创业可行性分析

随着“大众创业，万众创新”口号的提出，大学生

创新创业得到社会各界广泛关注。大学生创新创业成功

与否，与多种因素息息相关 [1]。

福州市政府也推出相关政策，支持高校毕业生创业，

为符合条件的大学生提供资金支持，缓解创业初期的资

金压力。英语专业毕业生可结合自身优势，通过合理规

划和风险控制，提升创业成功率。

英语专业毕业生要切实根据自身特点 [4]，充分发挥

自己的优势，为自己创造合适的创业条件，降低一切风

险的可能性。

四、英语专业毕业生在创业中会遇到的风险与对策

1.风险分析

首先，关于人才引进，师资对于一个教育机构来说

非常重要，老品牌具有优秀的师资力量，刚刚毕业的学

生想要创业存在一定的困难，我们可以拓宽招聘人才渠

道，寻找有经验者，打造一支与时俱进的教师团队；在

英语培训机构中，人才流动大，机构可采取奖金制度鼓

励教师，不仅是为了留住人才，更是为了激发教师的教

学热情。

其次，资金不足是许多创业者在创业初期面临的主

要障碍。少儿英语培训机构的启动资金主要用于场地租

赁、教学设备采购、课程开发、市场推广以及教师招聘

等。如果资金不足，项目可能中断，甚至无法展开这一

项目。此外，创业者在资金管理上的经验不足也可能导

致资金使用效率低下，增加财务风险。

再者，销售的方法和渠道也是很重要的。消费者存

在从众心理，打响品牌知名度非常重要。人们往往青睐

于老牌子，而英语专业毕业生初来乍到，成立的英语培

训机构知名度低，给新进入市场的创业者带来了较大的

竞争压力。此外，在线教育的快速发展也进一步加剧了

市场竞争，创业者需要面对来自线下和线上的双重竞争。

接着，教学质量是少儿英语培训机构的生命线，但

部分创业者可能由于缺乏经验或资源，导致课程设计不

合理、教学效果不加，从而影响机构的口碑和招生情

况，例如，教材的选择和课程内容的设置如果不能满足

学生和家长的需求，可能会导致学生流失。此外，教学

方法的单一化和缺乏针对性也可能削弱学生的学习兴趣

和效果。

最后，随着“双减”政策的实施 [5]，校外培训机构

的监管力度不断加大。少儿英语培训机构需要符合国家

和地方教育部门的政策要求，例如教师资质、课程内容、

收费标准等。如果创业者缺乏对政策的了解，可能会导

致机构运营不合规，从而面临罚款、停业整顿等风险。

此外，政策的不确定性也可能给机构的长期发展带来一

定的隐患。

2.对策建议

针对以上风险，英语专业毕业生需要采取科学合理

的应对措施，以降低创业过程中的不确定性，提高创业

的成功率。以下是具体的对策建议：

（1）加强师资建设

为了吸引和留住优秀教师，创业者需要通过多种渠

道进行招聘，例如与高校合作，通过校园招聘吸引优秀

的应届毕业生；利用行业招聘平台寻找有经验的教师；

通过内部培养机制提升现有教师的教学能力。此外，创

业者需要建立完善的激励机制，例如提供有竞争力的薪
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酬待遇、职业发展规划和绩效奖励等，提升教师的工作

积极性和忠诚度。同时，通过定期的教学培训和教学研

讨会，帮助教师不断提升专业能力和教学水平，从而保

障教学质量的稳定性。

（2）多渠道筹集资金

创业者可以通过多种途径解决资金问题，例如申请

政府的创业扶持资金、参与创业大赛争取奖金、申请银

行贷款或引入风险投资。此外，创业者还可以通过与其

他机构合作或开展众筹活动来获取资金。例如，与教育

科技公司合作，利用其技术资源降低教学成本；或者通

过众筹平台吸引家长投资，利用家长的参与感提升机构

的知名度和信任度。

（3）差异化竞争策略

在激烈的市场竞争中，创业者需要通过差异化竞争

策略提升机构的市场竞争力。例如，可以通过设计个性

化课程、提供高质量的教学服务以及打造独特的品牌形

象来吸引更多的学生和家长。具体而言，创业者可以结

合福州本地的文化特色设计课程内容，或者通过引入国

际化的教学理念和方法，将英语教学与科学、艺术等学

科相结合，培养学生的综合能力。

（4）提升教学质量

教学质量是少儿英语培训机构的核心竞争力 [6]，创

业者需要通过科学的课程设计和高效的教学方法提升学

生的学习效果。例如，可以通过引入先进的教学技术

（如 AI 互动学习系统）和智慧教学工具来提升教学质量。

此外，创业者还需要定期收集学生和家长的反馈意见，

根据反馈不断优化课程内容和教学方法，从而提高学生

的学习满意度和学习效果。

（5）符合政策要求

为了应对法规和政策的变化，创业者需要密切关注

国家和地方教育政策的动态，并确保机构的运营符合相

关法规要求 [7]。例如，在教师招聘时确保教师资质符合

要求；在课程设计时确保课程内容符合教育部门的规定；

在市场推广时避免虚假宣传。此外，创业者还可以通过

参加行业协会或教育论坛，与其他机构交流经验和资源，

共同应对政策变化带来的挑战。

（6）强化品牌建设

品牌建设是创业者在竞争中脱颖而出的重要手段。

创业者可以通过线上线下相结合的方式提升机构的品牌

知名度。例如，通过社交媒体平台（如微信、抖音等）

发布优质内容，吸引家长的关注；通过举办社区活动或

公开课，增强家长对机构的信任感。此外，创业者还可

以通过与知名教育机构或品牌合作，借助其品牌影响力

提升自身的市场地位。

结语

通过对福州少儿英语培训市场的调查与分析，可以

看出，少儿英语培训市场具有广阔的发展前景，同时也

对创业者提出了较高的要求。创业者在创业过程中也充

满了挑战，包括师资建设、资金筹集、市场竞争、教学

质量和政策变化等方面的风险。为了应对这些挑战，英

语专业毕业生需要采取科学的创业模式和应对策略。例

如，通过个性化课程设计提升市场竞争力；通过多渠道

筹集资金和完善的激励机制解决资金和师资问题；通过

优化课程内容和教学方法提升教学质量[4]；通过密切

关注政策变化确保机构的合规运营等等。未来，随着福

州经济的进一步发展和家长对少儿英语教育需求的不断

增加，少儿英语培训市场将迎来更多的机遇与挑战。希

望英语专业毕业生能够抓住这一机遇，不断提升自身的

专业素养和创业能力，探索更加创新和可持续的创业模

式，为社会培养更多的英语人才，同时实现自身的职业

价值。
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